【重要info】
《継続訪問ツールの使用法と財務戦略興味付けスクリプト》

ツールの①～②は、しつこい印象を残さない為に、無理に先生に会わなくとも、
受付に渡して帰る使用法でもOKです。

初回訪問から1週間～10日後にツール①のどちらか該当する方を引用して活用ください。

続いて、更に1週間～10日後ツール②を2枚、引用して活用ください。

いずれも、他の書類に埋もれてしまわないように、
午前診療終了前か、午後診療終了前に届けましょう。

そして、ツール③は、院長に会い、直接に説明しながら面談し、
10分アプローチか、プレセミナーに興味付けするか、
直接、財務戦略セミナーに興味付けに行くかを選択しましょう。

（10分アプローチへのアプローチ）
・先生、いかがでしたか？
この高評価を生みだすスキルを含めた、クリニック経営の新たな脅威と言っても
過言ではない、口コミ時代である現在のクリニック運営に関しての調査に10分ほど、
頂けませんか？

（プレセミナーへのアプローチ）
・先生、この患者との対話スキルは、いかがでしたか？
こういったGoogleレビュー対策につながる接遇スキルを
無料提供させていただいているので、先生のクリニックのスタッフ全員で
受講してみませんか？

（財務戦略へのアプローチ）
・先生、いかがでしたか？
　ほんの一言添えるだけでGoogleレビューが変わることをイメージいただけましたか？
　あ、それでですが‥
その、ほんの少しの工夫といったお話で思い出したのですが。
弊社で関与させていただいている法人様、個人事業税様に提供している
財務情報で、大幅な経費削減法や、所得税軽減法や、クレカ活用による
非課税所得を生みだす方法とかの税理士先生の領域とは違った情報があるのですが、
興味ありませんか？

[bookmark: _Hlk205203954]▶（別バージョン）医療法人には‥
（☆１スクリプト）
そういえば先生、お子様は医学部に行かれてますか？
（院長からの回答を確認した上で）
そうなんですね。
ちなみに先生は、今のペースで、何歳まで現場で活躍されますか？
（院長からの回答）
そうなんですね。
先生、アメリカの６５歳以上の人の中で「投資所得」だけで、
夫婦で海外旅行を楽しんだり、人生を楽しんでいる人の割合ってご存知ですか？
（院長からの回答）
なんと、５２％と言われております。
更にこの５２％のうち、８０％以上は「元サラリーマン」なんです。

先生、これをNISAより更に有利に！法人で準備する方法があるのをご存知ですか？
しかもですよ。
本来、法人税としてなくなっているはずだったお金までも、事実上、
その運用資産に活用できてしまうんですよ。

（☆２スクリプト）
ちょっと今日は、この話をさせていただくつもりがなかったので、
準備してきておりませんが、
先生、興味があるようでしたら、次回は資料をお持ちしますが、
当然、無料ですが、確認してみたいと思いますか？

[bookmark: _Hlk205204485]▶（別バージョン）個人開業医には‥
※将来、法人化されますか？（YESの場合）
では、法人化されたら、こんな裏技がありますよ‥と切り出し、
上記の（☆１スクリプト）で興味付けを行った上で、
そして、最後に‥

先生、実は今現在の法人化前の段階でも、運用面でも税金面でも有利な有利な方法が
あるんです。
[bookmark: _Hlk205204795]そして、（☆２スクリプト）で締めくくる。
▶（別バージョン）個人開業医には‥
※将来、法人化されますか？（NOの場合）

そういえば先生、お子様は医学部に行かれてますか？
（院長からの回答を確認した上で）
そうなんですね。
ちなみに先生は、今のペースで、何歳まで現場で活躍されますか？
（院長からの回答）
そうなんですね。
そういえば‥なんですが。
先生、アメリカの６５歳以上の人の中で「投資所得」だけで、
夫婦で海外旅行を楽しんだり、人生を楽しんでいる人の割合ってご存知ですか？
（院長からの回答）
なんと、５２％と言われております。
更にこの５２％のうち、８０％以上は「元サラリーマン」なんです。
先生、この仕組みを構築する方法とするとNISAが有名です。
先生はNISAをされてますか？
実はNISAだけでなく、更に無駄なく有利に実現させるスキルがいくつかあるんですよ。
そして、（☆２スクリプト）で締めくくる。


■「うちのクリニックは、口コミリスクプレセミナーは、いいかな～」と断られても、
そこで「そうでしたか。お役に立てず残念ですが。当会としては様々な情報の提供をさせていただいているので、また、喜んでいただけそうな情報がありましたら、受付の方にお届けさせていただいてもよろしいでしょうか？」とソフトに訪問許可を取っておきましょう。
それから継続訪問ツールを使用し、訪問した事実を積み重ねましょう。そのことにより、別角度からのアプローチとして、財務戦略への興味付けをかけたりするチャンスを作れます。また、口コミリスクに興味が湧いた時に声がかかるように関りを保っておきましょう。

